
Презентация программы
Rest-Bond
Анализ данных действующего 
предприятия



Ввод данных по заведению – обычное кафе



Как повысить рентабельность?

• С такой проблемой сталкивается огромное 
количество маленьких кафе – небольшая 
посадка,  высокая аренда, необходимый 
минимум персонала и функционального 
оборудования – затраты большие, а прибыли 
никакой…

• Какие следует сделать изменения, чтобы 
повысить рентабельность и прибыль 
заведения?



Увеличение посадки очень сильно влияет на 
показатели рентабельности, но придут ли люди?



Увеличение загрузки зала может быть связанно с 
новым меню, новыми продуктами и уменьшению 
наценки…несколько снижающими общий эффект



Увеличению загрузки может поспособствовать выход 
на другую аудиторию но с понижением среднего 
чека… 



Наш вариант решения:

• Увеличить количество посадочных мест до 45 ( 
например – стулья за барной стойкой)

• Учитывая выход на другую целевую аудиторию, с 
помощью активных продаж официантами (-
..попробуйте еще наш фирменный салат,…у нас 
появились новые десерты…) можно повысить 
средний чек до 100 грн

• Закупка продуктов должна быть оптимальной по 
качеству (в первую очередь(!!!)- задача Шеф-повара) 
и цене (задача директора)

• Качественный сервис, кухня привлекут постоянных 
посетителей



Выбрать стратегию и определить «Своего» клиента. 
Действовать командой и работать по всем 
показателям, добиваясь исполнения плана!  
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